Nissens vaxer over
hela varlden

Nissens &r med en omsattning pa ca. 1 miljard
DKK en av Europas ledande producenter av kylar-
l6sningar — en position som uteslutande beror pa
insatsen fran vara medarbetare.

Vara produkter anvands world-wide dels till
OEM-kunder i en mangd olika industrier och
dels genom 18 egna forsaljningsavdelningar
pa eftermarknaden for motorkylning och luft-
konditionering. Vi ar ett familjedgt foretag med
huvudkontor i Horsens, som konkurrerar genom
kvalitet, ett brett produktprogram och inte minst
en utpraglad kundorientering.

WWwWw.nissens.com

Saljare - Nissens Sverige AB

Vi sdker en sdljare som kan sdkra var fortsatta utveckling och tillvaxt i Sverige.

Nissens A/S ar bland de absolut storsta inom motorkylning och luftkonditionering for
autobranschen p3 eftermarknaden. | ndra samarbete med var forsaljningsorganisation
i Danmark blir du ansvarig for férsaljning och marknadsforing pa den svenska mark-
naden.

| samarbete med forsaljningschefen for Skandinavien far du ansvaret att vidareutveckla
forsaljningsaktiviteterna i Sverige — primart i nara samarbete med reservdelsgrossister
men ocksa genom de svenska kylarspecialisterna. Dessutom kommer du att ingd i
ledningsgruppen for Nissens Sverige och darmed bli en aktiv del i utvecklingen av
Nissens aktiviteter i Sverige.

Dokumenterat utbildad, ledarpotential och dverblick

Du har en relevant forsaljningsutbildning och dessutom en naturlig fallenhet att bygga
upp affdrsmassigt starka relationer med dina kunder. Din tekniska och foretagsmassiga
forstaelse kommer snabbt ge dig en solid kunskap om vara produkter och servicedta-
ganden. Din personlighet &r utatriktad och du ar sjélvmotiverad.

Din begdvning ar din mdjlighet

Du far en anstallning pad en niva dar du i hdg grad sjalv formar din vardag och utve-
ckling. Ditt ansvarsomrade stracker sig fran handlingsplaner och ekonomistyrning till
personlig forsaljning. Dina aktiviteter far understdd fran forsaljningsorganisationen i
Danmark genom specialiserade funktioner sdsom affarsforstaelse, produktkdnnedom,
marknadsféring och e-handel.

Du erbjuds

En attraktiv anstallning med utvecklingsmojligheter i en miljé dar kundnarheten, for-
andringsmojlighet och utveckling &r i fokus. Vi satter nara relationer med vara kunder
hogt, vilket for dig betyder, att ca 80 % av din arbetstid kommer att vara ute p3
faltet. Tjdnsten ar baserad i Goteborg men med en hel del resdagar, d3 vara kunder &r
spridda dver hela Sverige.

Om du har fragor om tjansten, ar du valkommen att kontakta Sales Manager Anja
Thomsen i Danmark p3d tel 0045 2171 6733. Vi ser fram emot att mottaga din
ansdkan markt "Saljare — Nissens Sverige” till Nissens A/S, Ormhdjgardvej 9, DK-
8700 Horsens eller pa e-mail ant@nissens.com.

Nissens A/S = Ormhgjgardvej 9
8700 Horsens = Tel: +45 7626 2626
E-mail: hr@nissens.com
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